
   

Gestart in 1969 met de verkoop en productie van sensoren en inmiddels uitgegroeid tot 
een toonaangevende organisatie in de industriële automatisering met meer dan 8750 
werknemers in 165 landen. 

Wegens uitbreiding van ons sales team zijn wij voor de regio’s  
Zuid-Oost Nederland en West-Nederland 

op zoek naar twee fulltime 

Sales Engineers 

Functie: 
Wij zoeken een getalenteerde en gedreven verkoper. Iemand die voor onze klanten het beste uit 
zichzelf én uit onze techniek wil halen. In de functie van Sales Engineer ben je verantwoordelijk voor 
de business ontwikkeling bij jouw klanten. De Sales Engineer is verantwoordelijk voor de verkoop 
van industriële oplossingen, producten en diensten via verschillende verkoopkanalen zoals 
industriële eindklanten, machinebouwers en system integratoren. In deze functie maak je deel uit 
van het sales team. Als Sales Engineer rapporteer je aan de Sales Director. 
 
Heb je een afgeronde (elektro)technische opleiding en wil je werken bij een toonaangevende 
internationale werkgever? Dan nodigen wij, ifm electronic je uit om te solliciteren en verwelkomen 
wij jou graag als nieuwe collega in ons team. 
 
Verantwoordelijkheden: 

• Uitvoeren van een gedragen regioplan 
• Het bepalen van de klantbehoefte en dit vertalen naar een effectieve invulling van deze 

behoefte 
• Ontwikkelen van (potentiële) klanten binnen de eigen regio 
• Realiseren van verkoopdoelstellingen 
• Intern betrekken van overige stakeholders 

Wij vragen: 

• Een afgeronde technische opleiding MTS-HTS  

• Je bent in het bezit van rijbewijs B 

• Uitstekende communicatieve vaardigheden in woord en geschrift (Nederlandse en Engelse 
taal) 

• Je hebt gevoel voor humor, toont eigen initiatief en betrokkenheid bij je klanten en de 
organisatie 

• Je hebt een klantgerichte positieve instelling en goede contactuele eigenschappen 

• Uitstekende commerciële vaardigheden en goed cijfermatig inzicht 

• Bekendheid met hightech industriële bedrijven 
 

  



   

Wij bieden: 

• Een passend salaris, afhankelijk van kennis en ervaring 

• Een fulltime baan in een innovatieve en professionele werkomgeving, met veel ruimte om 
jezelf te ontwikkelen 

• Uitstekende secundaire arbeidsvoorwaarden waaronder 30 vakantiedagen, 9% vakantiegeld 
en een bonusregeling 

• Een goede pensioenregeling met aanvullende verzekeringen 

Wil je meer weten over werken en kansen bij ifm electronic? Ga dan naar onze website 
www.ifm.com/nl voor meer informatie over onze organisatie of producten. 
  
Contact 
Heb je belangstelling? Wij ontvangen jouw sollicitatie graag via hr.nl@ifm.com. Heb je inhoudelijke 
vragen over deze vacature, neem dan contact op met Bob van Rijn via ons nummer 0341-438438. 
 
Acquisitie naar aanleiding van deze vacature wordt niet op prijs gesteld. 

 
 

http://www.ifm.com/nl

